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Checkliste: Bankengespräch des Gründers 

 

Das Bankengespräch des Gründers hat zwei Phasen: 

 

• Vor der Sitzung 

o Vorbereitung 

Disposition der Präsentation 

Power Point 

o Unterlagen für die Bank 

! Zur Person / zu den Personen 

Beschreibung Gründerpersonen / Gründerteam 

Lebenslauf (CV) 

Arbeitszeugnisse 

Aus- und Weiterbildungsnachweise 

Ev. Teilnahmebescheinigung Gründer-Kurs 

! Zur Sache 

• für die Präsentation 

• für die Abgabe an die Bank 

Businessplan 

! Verständlichkeit für Dritte? 

! Realistische Zahlen? 

! Nachvollziehbarkeit der Zahlen? 

Marketing / Vertriebskonzept 

Finanzierungsplan 

Liquiditätsplan 

Sicherheitenplan 

Kapitalbedarfsplan 

ggf. Verträge 
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• An der Sitzung 

o Positionieren 

Hervorhebung der eigenen fachlichen und unternehmerischen Fähigkeiten 

• Glaubwürdiger Kompetenz-Nachweis 

Rechtsform (AG, GmbH usw.) 

Unternehmensorganisation 

Businessplan 

• Schlüssige Erläuterung des Inhalts 

o Finanzplan mit Zahlen zu Kapitalbedarf 

o Liquidität 

o Rentabilität 

o Finanzierungsidee 

Geplante Marketing- und Vertriebsmassnahmen 

Nachweis künftiger Kunden und Kooperationen durch entsprechende 

Unterlagen 

o Sich zur Geschäftsidee bekennen 

Alleinstellungsmerkmal(e) des Vorhabens 

o Bank als Partner gewinnen 

Deutlichmachung der Kreditwürdigkeit 

o mit der Bank nach Lösungen suchen 

passgenaue Finanzierungsform zur richtigen Zeit (lebenszyklusbezogen, 

passend auf Unternehmensphase) 
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